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rene Berater bei der Auswahl der opti-
malen Investitionen unterstiitzten.

Drei Jahre vor Verkauf:
Praxiswert erneut
ermitteln

Der erste Schritt zur Vermarktung ist ei-
ne erneute Bewertung, dieses Mal mit
dem Ziel, ein Verkaufsexposé zu erstel-
len. Das sollte drei Jahre vor Verkauf er-
folgen. Mit detaillierten Daten zur Pra-
xis und zum Umfeld - etwa der Ein-
wohnerstruktur und den Einkommens-
verhiltnissen der Menschen und damit
potenziellen Patienten am Standort.

Ein bis drei Jahre vor
dem Verkauf: Gezielte
Vermarktung der Praxis

Die eigentliche Vermarktung der Pra-
xis beginnt ein bis drei Jahre vor dem
tatsdchlichen Verkauf. Im Idealfall
wird durch regelméflige Gespréche
mit dem Fachberater schon friih sig-
nalisiert, wann die Abgabe geplant ist.

Mit einem detaillierten und such-
maschinenoptimierten Inserat auf ei-
ner seriosen und reichweitenstarken
Praxisborse wird sichergestellt, dass
die Praxis von der Zielgruppe positiv
wahrgenommen wird. Es gilt zu ver-
meiden, die Praxis inflationdr auf di-
versen Portalen anzubieten, denn nur
eine gezielte Auswahl der Plattform
garantiert, dass Bilder und Details der
Praxis nur fiir ein registriertes Fachpu-
blikum zugénglich sind. So bleibt das
Verkaufsangebot diskret und unnéti-
ger Praxistourismus wird umgangen.

Ist dagegen eine sanfte Ubergabe
geplant, sollte jetzt die Anstellung des
Ubernehmers angegangen werden.

Vertragsverhandlungen
friihzeitig starten

Die Dauer vom Beginn der Verhand-
lungen bis zur Unterschrift wird in der
Regel deutlich unterschatzt. Ein friih-
zeitiger Vertragsabschluss ist in fast
jedem Fall erstrebenswert und redu-
ziert den Verhandlungsdruck auf den

Verkdufer. Vereinbarungen mit dem
zukiinftigen Kaufer sollten schriftlich
festgehalten werden, etwa durch eine
Zusammenfassung von Gesprichen
per Mail. Auch ein frithzeitig festge-
legter Verkaufstermin schafft Verbind-
lichkeit fiir beide Seiten.

Strategische
Herangehensweise zahlt
sich aus

Zusammenfassend ldsst sich sagen,
dass sich eine strategische Herange-
hensweise auszahlen wird. Es lohnt,
sich schon frithzeitig mit der Praxis-
abgabe im gegenwértig sehr komple-
xen Markt zu beschiftigen. Das gilt
nicht nur fir die Wertermittlung.
Auch alle anderen Schritte lassen sich
mit fachkundiger Begleitung einfa-
cher und erfolgreicher erledigen.

Damaris Ries,
Henry Schein Dental Deutschland

(wird fortgesetzt)

m Webinar Praxisabgabe

Ihre Praxis ist Ihr Lebenswerk. In ihr steckt Ihr ganzes Herzblut. Drehen Sie
am Ende lhrer beruflichen Laufbahn nicht nur zum letzten Mal den Schliissel
im Schloss um. Geben Sie ihn weiter — in gute Hande und zum bestmdgli-

chen Preis.

In unserem Online-Seminar erhalten Sie Informationen:

« Uber die Entwicklung des Dentalmarktes

« {iber die Praferenzen junger Zahnmediziner

e zu ,sinnvollen“ Praxiswertsteigerungsmdglichkeiten
» zum allgemeinen Prozess der Praxisabgabe

e Uber die Zusammensetzung einer Praxisbhewertung

e zum ,,Investorenmarkt*

Termin: Mittwoch, 11. September 2024, um 18 Uhr, Registrierung auf
www.henryschein-dental.de/praxisabgabe

Mehr Infos liber den
QR-Code unten

Neue ,, Trusted Quality“-Auszeichnungen
fur saubere Implantate

Cleanimplant Foundation: Immer mehr Hersteller erkennen die Wichtigkeit der unabhangigen Auszeichnung —
Duddeck: ,,Die Sorgfaltspflicht bei Herstellung und Einsatz von Medizinprodukten muss fiir alle gelten*

Das riesige Angebot auf dem dentalen
Implantatmarkt macht es Zahnérzten
auf der ganzen Welt nicht leicht, die
richtige Wahl des geeigneten Implan-
tates fiir eine optimale Patientenver-
sorgung zu treffen. Erschwerend
kommt hinzu, dass es keine allge-
meingiltigen Qualitatsstandards fiir
die Oberfldchenreinheit nach Herstel-
lung und Verpackung gibt.

Die hohe Inzidenz von Periimplan-
titis verlangt ein erneutes, kritisches
Nachdenken iiber mogliche Ursachen.
Die in vielen Studien von CleanIm-
plant analysierten (werkseitigen)
Oberflichenverunreinigungen auf
Dentalimplantaten werden inzwi-
schen als Faktor anerkannt, der zu
moglichen biologischen Komplikatio-
nen und zu einer mangelhaften Os-
seointegration beitragt.

Auszeichnung nach
strengen Kriterien

Die erst nach einem strengen und von
nambhaften Professoren begleiteten
Untersuchungsprozess vergebene
,Trusted Quality“- Auszeichnung spie-
gelt das Engagement der Hersteller
bei der Sicherstellung der Oberfla-
chensauberkeit ihrer Implantatsyste-
me wider. Ein ,Trusted Quality“-Siegel
bleibt fiir einen Zweijahreszyklus giil-
tig. Danach muss das Implantat er-
neut den gesamten Prozess durchlau-
fen, um die nach konsensus-basierten
CleanImplant-Richtlinien entspre-
chende Oberflachenreinheit zu besta-
tigen.

Verpflichtung iiber die
gesetzlichen Vorgaben
hinaus

,Wir freuen uns, das CleanImplant
Qualitdtssiegel fiir weitere zwei Jahre
an die Hersteller Swiss Dental Soluti-

on aus der Schweiz und dem deut-
schen Hersteller medentis medical, an

Bei der Jahrestagung der Academy of Osseointegration wurde

Foto: Cleanimplant Foundation

Ritter Implants die Auszeichnung ,, Trusted Quality“ verliehen.

BTI aus Spanien und dem koreani-
schen Produzenten MegaGen verlei-
hen zu kénnen®, so Dr. Dirk U. Dud-
deck, Griinder und Head of Research
von CleanImplant. ,Das Implantat
UnicCa von BTI und das AnyRidge Sys-
tem von MegaGen durchliefen sogar
einen vierten Re-Evaluierungsprozess
und erfiillen damit nachweislich iiber
acht Jahre in Folge die Qualitdtskrite-
rien der gemeinniitzigen Initiative.
Hierfiir werden sie mit dem speziellen
CleanImplant Award fiir ,Long-Term
Proven Excellence’ ausgezeichnet, der
den Anspruch an die kontinuierliche
Perfektion in der Produktion von den-
talen Implantaten wiirdigt.”

Dariiber hinaus gratuliert CleanIm-
plant ganz aktuell dem franzésischen
Hersteller Biotech Dental zur Aus-
zeichnung des Kontact W Implantates
sowie den Herstellern Ritter Implants
(D und USA) zum System Spiral SB/LA
und dem koreanischen Hersteller
Dentis fiir das Implantat s-Clean SQ-
SL, die Anfang des Jahres die Auszeich-
nung ,Trusted Quality” in Empfang
nehmen konnten. Die Anwesenheit
des CleanImplant-Teams an der Jah-
restagung der Academy of Osseointe-
gration in Charlotte, North Carolina,
bot die Gelegenheit, das Siegel person-
lich an Vertreter der Unternehmen zu
lberreichen.

Die Unternehmen ausgezeichneter
Implantatsysteme schaffen Vertrauen
bei ihren Anwendern durch das Enga-
gement und die freiwillige Verpflich-
tung zu kontinuierlichen Kontrollen
uber die gesetzlichen Anforderungen
hinaus.

Aktualisierte Website

Die sténdig aktualisierte Website der
CleanImplant Foundation und die re-
gelméfig erscheinenden Newsletter
informieren Abonnenten und Mitglie-
der dartiber, ob dieses Vertrauen ver-
dient wird. Dirk Duddeck fasst zusam-
men: ,Die Sorgfaltspflicht bei Herstel-
lung und Einsatz von Medizinproduk-
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ten muss fiir alle gelten; das ist
Mandat und Verantwortung fiir jeden
in der gesamten Branche und den Be-
rufsstand.”

Implantsysteme, die aktuell mit
dem ,Trusted Quality“-Siegel ausge-
zeichnet sind: AnyRidge (MegaGen),
Astra Tech EV (Dentsply Sirona), Blue-
Diamond (MegaGen), ICX-Premium
(Medentis), In-Kone (Global D), Inverta
(Southern Implants), Kontact W (Bio-
tech Dental), R-evolution (Champions),
s-Clean SQ-SL (Dentis), SDS1.2 (Swiss
Dental Solutions), SDS2.2 (Swiss Den-
tal Solutions), Spiral SB/LA (Ritter),
SuperLine (Dentium), T6 (NucleOss),
T6 Torq (NucleOss), UnicCa (BTI),
WhiteSky (Bredent medical).
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